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Цифровая эволюция 
девелопмента



2

6 лет управления коммерческой недвижимостью

10 лет в девелопменте в штате застройщиков (Брусника, Синара)

2 года консалтинговых проектов с командой DeVision (постановка 
продаж и маркетинга 8 девелоперам)

Коммерческий директор MACRO

Построение системы продаж, диагностика показателей. 
Внедрение инструментов и метрик повышения качества продаж, 
инструментов динамического ценообразования.

Радик Нигматуллин 
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Индекс цифровизации отраслей экономики России  
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Из отчета McKinsey «Цифровая Россия: новая реальность»*

*https://corpshark.ru/p/opublikovan-otchet-mckinsey-tsifrovaya-rossiya-novaya-realnost/
https://corpshark.ru/wp-content/uploads/2017/07/Digital-Russia-report.pdf

https://corpshark.ru/p/opublikovan-otchet-mckinsey-tsifrovaya-rossiya-novaya-realnost/
https://corpshark.ru/wp-content/uploads/2017/07/Digital-Russia-report.pdf
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По оценкам Глобального института McKinsey, в мире 
к 2036 году будет автоматизировано до 50% рабочих 
процессов во всех сферах

Целью на среднесрочную перспективу может стать 
утроение цифровой экономики

50%

3×

Из отчета McKinsey «Цифровая Россия: новая реальность»*

*https://corpshark.ru/p/opublikovan-otchet-mckinsey-tsifrovaya-rossiya-novaya-realnost/
https://corpshark.ru/wp-content/uploads/2017/07/Digital-Russia-report.pdf

https://corpshark.ru/p/opublikovan-otchet-mckinsey-tsifrovaya-rossiya-novaya-realnost/
https://corpshark.ru/wp-content/uploads/2017/07/Digital-Russia-report.pdf
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По итогам 6 мес 2023 года количество 
запросов на создание приложений для 
застройщиков выросло на 50% 
относительно того же периода 2022 г

Портрет покупателей квартир становится 
моложе.  Тренд, направленный на удобство и 
комфорт нарастает. Покупателям важны 
более быстрые и цифровые инструменты 
коммуникации с застройщиками и 
управляющей компанией

• Рост доходов бизнеса от инвестиций в IT-разработки

• Смена поставщиков IT-услуг на более гибких и отраслевых

• Повышение спроса на покупку жилья благодаря новым инструментам

Основные причины ускорения цифровизации застройщиков

Согласно статистическому сервису Wordstat
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цифровая революция вошла в решающую фазу —
к интернету подключился каждый второй житель Земли

цифровизация девелопмент в России получила 
максимальный рост за всю историю

2017
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Цифровизация группы «Самолет» стартовала в 2019 году. За это время 
девелоперская компания внедрила более 60 проектов в рамках трех глобальных 
платформ. На 2021-2025 годы планируемые инвестиции в цифровизацию 
составляют около 8 млрд руб.

В Самолете цифровизация позволила увеличить производительность труда на 60% за 2 года

1 – методика расчета – освоение без авансов и материалов / среднее количество работников 
2 – федеральная служба государственной статистики 
3 – OECD
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от дохода ГК Cамолет 
на 2022-2026 годы 

8 млрд руб.  = 1,6 млрд р. в год 2,66%

2,72%

от оборота ПИК 
на 2022-2024 годы 

8 млрд р. В год

По данным «Дом.рф» на 2021 год

http://ancb.ru/publication/read/12385

Бюджет на цифровизацию
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• Рост стоимости продаж

• Достижение необходимого объема продаж

• Сокращение себестоимости проектов

• Сокращение времени на проект-ние и строительство*

• Снижение сроков инв. фазы проекта до 40%**

• Снижение сроков строительства – до 15–30%**

• Сокращение несчастных случаев

• Повышение качества строительства

• Повышение качества коммуникаций внутри компании

**Самоолет, управляющий директор компании Андрей Иваненко https://www.vedomosti.ru/partner/articles/2020/12/28/852204-tsifrovoi-development

*эксперт тематической площадки ОНФ «Жилье и городская среда» Николай Алексеенко https://www.vedomosti.ru/partner/articles/2020/12/28/852204-tsifrovoi-development

Сроки

Стоимость

Качество

Основные результаты качественной цифровизации девелопера
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Оцифрованные бизнес-процессы девелоперов в России 2022

За
ку
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Исследование о состоянии цифровых экосистем Министром и Все о стройке 
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Единственное комплексное отраслевое решение для девелоперов
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Все необходимые процессы для продаж в MacroCRM
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MACRO - экосистема родом из девелопмента

Все что необходимо - в одной отраслевой системе
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+20%

Заявки с сайта 
в СRM отдела продаж

Каталог недвижимости на сайте и шахматка
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+15%

Рост средней цены 
продаж всего проекта



План-факт продаж и конверсии

30 %
Повышение качества работы 

ОП за счет увеличения конверсии
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Контроль финансовых метрик в ОП через СRM



Результат применения MacroCRM более чем 200 застройщикам
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MacroBANK решает задачи
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Опыт внедрения MacroBANK
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Все что нужно для продаж и маркетинга: MacroСRM
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Все что нужно для продаж и маркетинга: MacroERP



№26  TEN             413 000м2

№75  ЭНКО        213 000м2

№86  Синара     190 000м2
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8 (932) 611- 45 -70 
Telegram /What’s Apр

Радик Нигматуллин
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MACRO - облачный сервис


