
СИНЕРГИЯ ПРОДАЖ
как взаимодействие с агентами усиливает
позиции застройщика



2

№ 1
в Саратовской области
по объему ввода жилья

>1 500 000 м
жилья
построено 

Полный цикл
производим, строим,
управляем

>25 лет
на рынке
строительства





Разве с помощью маркетинговых инструментов,
рекламы и работы отдела продаж мы не можем
продавать больше и не отдавать определенный
% риэлторам?

В 2017 году мы решили оставить себе эксклю-
зивное право продавать квартиры.

ЧТО СЛУЧИЛОСЬ? ВОТ ЭТО...



ВЕСЬ ИНТЕРНЕТ ПЕСТРЕЛ ЭТИМ

14 янв 2018 г.

5 мар 2018 г.

26 дек 2017 г.

26 дек 2017 г.

26 дек 2017 г.

7 фев 2018 г.

7 фев 2018 г.

8 фев 2018 г.

8 фев 2018 г.

12 фев 2018 г.

23 окт 2018

3 фев 2018

2018



Проводник по жилищному лабиринту: риэлтор не просто помогает покупать или продавать недвижимость —
он выступает в роли опытного проводника, который знает все о местных жилых комплексах, новых проектах
и особенностях районов.

Информационный щит: Риэлторы обладают обширной базой знаний о рынке, включая актуальные цены,
тенденции и нормативные изменения. Они не только информируют клиентов о том, что происходит на рынке,
но и делятся “инсайдерской” информацией, которая может сыграть ключевую роль в выгодном приобретении
или продаже недвижимости.

Стратегический партнер: Риэлторы помогают не просто совершать сделки, но и разрабатывать стратегию. Это
может включать в себя подготовку недвижимости к продаже, создание эффективной маркетинговой кампании,
а также помощь в переговорах. Благодаря этому клиенты могут получить максимальную выгоду от своей
сделки, что делает риэлтора ценным стратегическим партнером.

ПОЧЕМУ ТАК ПОЛУЧИЛОСЬ?



РИЭЛТОР МОЖЕТ БЫТЬ КАК АДВОКАТОМ ВАШЕГО БРЕНДА,
А МОЖЕТ БЫТЬ И ПРОКУРОРОМ!

Новая стратегия взаимодействия: создание экосистемы
продаж, в которой агенты становятся партнерами,
а не конкурентами.

КАК РЕАЛИЗОВАТЬ?

Перестать воспринимать их,
как врагов!



ВЫДЕЛИТЬ ОТДЕЛЬНОГО
СОТРУДНИКА ДЛЯ РАБОТЫ 

Следит за ситуацией на рынке:
заключает выгодные партнерские
договоры с лидерами рынка и
фильтрует негативные агентства

Актуализирует информацию и
курирует работу

Обучает и презентует.

Собирает обратную связь
(помогает улучшать продукт)



ПРОВОДИТЬ СПЕЦИАЛЬНЫЕ
МЕРОПРИЯТИЯ

Мастер-классы и лекции

Туры риэлторов

Закрытые презентации

Подведение итогов



РЕЗУЛЬТАТЫ

Дополнительная генерация
контента про ваши объекты,
которые размещаются на
очевидных и неочевидных
площадках

Возможность захватить ту часть
аудитории, до которой вы не
можете дотянуться

Положительное представление
бренда в глазах общественности

Они готовы даже ругаться за вас
в комментариях!

СОСТАВИТЬ ЧЕТКИЙ ПРИНЦИП
РАБОТЫ И СИСТЕМУ МОТИВАЦИИ

Правила определения лида,
как целевого

Четкая система мотивации в
зависимости от ликвидности
и неликвидности проекта

Отслеживание и контроль доли
продаж





Плешкова
Кристина
Олеговна
Коммерческий директор

hr@kronverksar.com

/kronverksar
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