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*Сейчас поговорим об этом.

Маржа = -Продаваемая стоимость Себестоимость

Святый Владимир
Руководитель дирекции контроля и аналитики
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на себестоимость2 Инструменты контроля и 

влияния на себестоимость3



Рыночные позиции 

компании по объему 

строительства

84 13
Место в РФ по объему 

текущего строительства

203 732 м2
Строится

151 757,8 м2
Введено

Объектов в работе
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Вехи
процент влияния на себестоимость

Продуктовое решение 

Проектные решения

Материалы

Работы

Маркетинг

Продажи
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Инструменты
Продуктовые решения

КРУ
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Инструменты
Проектные решения

Требования к рабочей документации

Требования ДК «Прогресс», предъявляемые к рабочей 

документации для качественной и эффективной 

реализации девелоперского проекта на стадии 

планирования и строительства, был разработан рабочей 

группой и принят к исполнению, как обязательный 

перечень содержания листов рабочей документации.

Сборник основных технических решений и правил 

реализации для проектов ДК «Прогресс», которые 

отвечают требованиям экономической, продуктовой и 

эксплуатационной эффективности.

1
Технические требования к 

проектной документации2

Лимиты3
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Инструменты
Материалы и работы

Отдел материально-технического снабжения Тендерный отдел

Материалы Работы



13

Инструменты
Продажи и маркетинг

Продажи Маркетинг

Затраты на ОП и комиссии риелторам

Рекламная кампания

Брендирование строительной площадки

Размещение на агрегаторах

Презентации проектов для клиентов и риелторов

PR-кампании

и т. д.
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Маржа

Деньги Сроки Качество

=

=

-

+ +

Продаваемая стоимость Себестоимость

Себестоимость

Деньги — прямое влияние Сроки — косвенное влияние Качество — отложенное влияние



Контроль себестоимости дает возможность работать с большей 

маржинальностью девелоперской компании, а ее клиентам — 

спокойствие, что компания имеет инструменты и финансовые 

возможности для выполнения своих обещаний. Дополнительно 

со своей стороны мы даем еще лучше сервис и применяем 

технические решения выше классом, помещаясь в рыночную 

продажную стоимость объектов, которые реализуем.

— Святый Владимир


