
РЫНОК ЖИЛОЙ И КОММЕРЧЕСКОЙ НЕДВИЖИМОСТИ 
ЛЕНИНГРАДСКОЙ ОБЛАСТИ И САНКТ-ПЕТЕРБУРГА:
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1,3-1,7
млн руб.

5,5-7 млн
руб
.

Средний 
платеж 
по СМ 40,2 тыс

руб
.

Средний 
платеж по 
рыночной 
ипотеке 143 тыс

руб
.

75





68%

135
У 78% есть дети



МОТИВЫ ПОКУПКИ ЖИЛЬЯ

14%

10,20%

22%

29,40%

64%

60,40%

Для своих 
детей / 
родителей

Переезд внутри городаПереезд в 
новый город

Инвестиции / 
сохраниение 
средств

Для 
собственного 
проживания

Увеличение 
площади в связи 
с расширением 

семьи

Цель приобретения

Цель приобретения
«для себя»

















Основные, но не единственные УТП

Мастер-спальня

Решение, при котором в главной спальне 
имеется собственный санузел для родителей

Гардеробная

Специально выделенная зона для создания 
гардеробной или кладовой

Вторая ванная комната

Полноценная ванная комната, которой 
может пользоваться вся семья

Увеличенная площадь кухни

Более 13 м2. Места хватит для всех.

«Гостевой» санузел

Дополнение к полноценному совмещенному

Патио Глубокие балконы

1,3-1,5 м2

Мезонин

Высокие потолки

2,7 – 4,5 м



* Площадь сред. лота А101 – 47,9 кв.м.

РЕЙТИНГ ЗАСТРОЙЩИКОВ ПО ПРОДАЖАМ. ИТОГИ 1 кв. 2025 г.
ЛЕНИНГРАДСКАЯ ОБЛАСТЬ
ТОП20 по данным ЕГРН



Мария Орлова
Коммерческий директор
ГК А101 в Санкт-Петербурге

+7 (906) 226-10-00
E-mail: orlova_mn@a101.ru

Спасибо за внимание!

ТЕЛЕГРАМ

@GK_A101_SPB
ВКОНТАКТЕ

@GK_A101_SPB
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