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Разговоры, которые продают  

Речевая аналитика на базе ИИ 
для увеличения продаж и 

контроля качества



Основатель OrbitAI, CEO 
С 2009 по 2020 год — CEO Digital Ad Systems
Основала международный IT-бизнес, построив 
экосистему рекламных платформ для 2000+ клиентов 
по всему миру.

С 2020 по 2023 год — CEO Орбитсофт 
Создала компанию в сфере IT-разработки, реализовала 
проекты для более чем 300 клиентов, разрабатывая 
решения под уникальные бизнес-задачи и различные 
рынки.

Анна Мандрыкина

С 2023 года — основатель OrbitAI 
Инновационный сервис анализа звонков на базе нейросетей 
для роста продаж и оптимизации клиентского сервиса.



20%
Первоначальный взнос ранее

30%

7,5% 19%

Рынок недвижимости

Ключевая ставка ранее

Первоначальный взнос сейчас

Ключевая ставка сейчас

ВЫВОД: РАСТЕТ КОНКУРЕНЦИЯ ЗА ПЛАТЕЖЕСПОСОБНЫХ КЛИЕНТОВ



Как достичь успеха в 2024/25 году?

всех коммуникаций всех коммуникаций

КОНТРОЛЬ ВЧЕРА КОНТРОЛЬ СЕГОДНЯ

5-10% 100%



РЕЗУЛЬТАТЫ В ЦИФРАХ

+20%
Экономия 
расходов

Экономия 
времени

Рост 
конверсии

x10 x30 +20%

рост продаж



КАК РАБОТАЕТ РЕЧЕВАЯ АНАЛИТИКА?

1

Анализирует 
записанный 

разговор c помощью 
AI-инструментов

2 3 4

Находит 
ошибки

Выявляет 
точки 
роста

Формирует отчеты 
и рекомендации



ЗАПУСК РЕЧЕВОЙ АНАЛИТИКИ

01 Внедрим речевую аналитику "под ключ" – адаптируем сервис под 
особенности вашего бизнеса, интегрируем с вашей CRM и IP-
телефонией для анализа записанных звонков. Всё это – строго в 
обозначенные сроки.

02 Обучим вашу команду – проведем удобное онлайн-обучение, чтобы 
сотрудники легко и быстро освоили работу с нашим сервисом.

03 Поддержка 24/7 – мы всегда на связи для решения любых вопросов и 
технических задач.



Приглашаю на 
диагностический бизнес-аудит

Хотите узнать, как увеличить продажи? 
Оставьте “+” в чате, и мы договоримся о встрече.

01 Разберем где основные 
          ограничения сейчас

02     Найдем скрытые 
          точки роста

03     Обсудим шаги по увеличьте    
          конверсии продаж


