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Всё будет. 
Как девелоперу развить агентскую сеть 

хх



Было бы классно….



Клиенты шли к 
агентам, 
а те продавали 
квартиры без 
нашего участия



Агенты всё знали без нас: и про 
акции, и про забронированные 
лоты, и вообще…



Сразу было 
понятно, от кого 

клиент: нашего ОП 
или агентства



РЕАЛЬНОСТЬ



100500 чатов с 
агентствами в 

вотсапе



При близком рассмотрении клиент агента 
оказывается клиентом нашего отдела продаж



Всё будет.
С кабинетом агента 
Profitbase



— Фиксация клиентов 
за агентом

— Запись на 
презентацию

— Единое хранилище 
данных

Никаких чатов. 
Никаких споров. 
И никаких лишних 
вопросов



Агент уже в курсе:

— условий вознаграждения

— доступных к продаже 
объектов

— характеристик объектов  и 
актуальных цен



Менеджеры и агенты 
работают, как одна 
команда
За счёт связи Кабинета агента и CRM 



 — Контроль агентских и прямых 
продаж в реальном времени

— Корректировка фокуса на самые 
конверсионные сделки

— Отслеживание динамики 
выполнения плана в разрезе 
недель, месяцев и кварталов

И вы знаете об этом
Благодаря управленческим дашбордам



Profitbase — ваш проводник 
в мир цифровизации

+7 (915)-919-29-20

rsinenko@profitbase.ru  

Синенко Роман
Менеджер проектов Profitbase  



Расскажите о своём 
опыте работы с агентами 

Исследовательский центр 
DigitalDeveloper




