
МАЛИКА ЧЕРНЫХ

3 шага,  которые нужно сделать сейчас

Как удержать продажи 
на рынке покупателя



Клиенты в РоссииProfitbase — это экосистема
сервисов для девелопера

➔Profitbase CRM

➔Личный кабинет покупателя

➔Кабинет агента

➔Смарт-каталог для сайта 

➔Экспорт данных

➔Аналитика

➔Динамическое ценообразование



ЧТО ПРОИСХОДИТ?



Рынок продавца трансформировался
в рынок покупателя. Окончательно

ЧТО ПРОИСХОДИТ?



-40%

Падение объема продаж
в Московском регионе в июле 

относительно июня 2024

Новая реальность в цифрах

-18%

Падение объема продаж
в Московском регионе в июле 2024 

относительно июля 2023

Источник: realty.rbc.ru

https://realty.rbc.ru/news/66b239b59a79477d9a95ca0b


Кол-во зарегистрированных 
ДДУ в Екатеринбурге

Кол-во зарегистрированных 
ДДУ в Екатеринбурге

Отличие текущего момента в том, что быстрый восстановительный рост, как в прошлые годы, уже не гарантирован.
Период возврата к комфортным условиям реализации может затянуться и все это на фоне рекордно высокого объема предложения. 
Источник: t.me/REBURG_EKB/300

• в июле 24г – около 1000

• в июне 24г – около 3800

• в июле 24г – около 1000 

• в июле 23г – около 2800

https://t.me/REBURG_EKB/300


ЧТО ДЕЛАТЬ-ТО?



6%

1 ШАГ   Усилить агентский канал

18%

БЫЛО

Пример расчета минимальной ставки при покупке на витрине недвижимости Домклик
Источник: news.ru

вторичка первичка
20,3%20%

СТАЛО

вторичка первичка
VS VS

Клиент берет первичку
т.к. это выгоднее

Клиент берет первичку
если это выгодно агенту

*

https://news.ru/nedvijimost/ipoteka-stala-nevozmozhnoj-kak-teper-kupit-zhile-v-rf-chto-so-stavkami/


Прогресс
№62 в РФ по ЕРЗ

➔Запуск за 14 дней без остановки 
продаж

➔Броней стало в 10 раз больше 

Кейс
девелопера

https://promo.profitbase.ru/cases/progress
https://promo.profitbase.ru/cases/progress


Кабинет агента
Эффективные продажи новостроек через брокеров
и агентства недвижимости

Решает задачи:

Каждый агент имеет 
свой кабинет

₽

₽/м2

Подробнее о продукте >

Мгновенная проверка 
на уникальность

Автоматическая/ручная 
фиксация

Актуальные статусы квартир 
на витрине и возможность 
сразу забронировать объект

https://profitbase.ru/solutions/agent


2 ШАГ  Повышать конверсию отдела продаж

Сокращение
срока сделки

на 15%

Увеличение
конверсии в продажу

до 30%



Удобный конструктор сделки
Profitbase CRM

1 Подбор объекта

2 Бронирование

3 Выбор способа оплаты

4 Выбор акций

5 Выбор опций

6 Добавление покупателя

7 Выбор продавца

8 Генерация договора



Необходимо максимально быстро
и точно анализировать 
вымываемость лотов, 

чтобы предотвратить полную продажу ликвида
и дальнейшее падение темпов

БЫЛО СТАЛО

Повышенный спрос Низкий спрос

Необходимо максимально быстро
и точно  поднимать цены,  чтобы  
получать повышенную выручку

3 ШАГ  Работать с ликвидностью лотов через ДЦ



Сибинтел-Девелопмент
№594 в РФ по ЕРЗ

➔Сдано два ЖК + один строится

➔Объем ежегодной застройки 15 000 м²
➔Помимо жилых комплексов строили ТРЦ, 

бизнес-центры, автосалон и термальный 
курорт

Цена за м² выросла на 3,74%

Кейс
девелопера

https://blog.profitbase.ru/novyi-vzghliad-na-tsienoobrazovaniie-v-dievielopmientie-analitik-nachal-vysypatsia-a-tsieny-na-kvartiry-rasti-kieis-sibintiel/
https://blog.profitbase.ru/novyi-vzghliad-na-tsienoobrazovaniie-v-dievielopmientie-analitik-nachal-vysypatsia-a-tsieny-na-kvartiry-rasti-kieis-sibintiel/


Донстрой
№8 в РФ по ЕРЗ

➔Один из крупнейших девелоперов Москвы

➔Объем ежегодной застройки
1 000 000 м²

➔Помимо жилых комплексов строили ТРЦ, 
бизнес-центры, автосалон и термальный 
курорт

Кейс
девелопера

Увеличили доход на 3-5% в мес.

https://blog.profitbase.ru/dva-analitika-na-million-kvadratnykh-mietrov-kak-donstroi-avtomatiziroval-tsienoobrazovaniie-s-profitbase-2/
https://blog.profitbase.ru/dva-analitika-na-million-kvadratnykh-mietrov-kak-donstroi-avtomatiziroval-tsienoobrazovaniie-s-profitbase-2/


Оставьте заявку и подключите тест-
драйв Profitbase

Руководитель отдела продаж

mchernyh@profitbase.ru

МАЛИКА ЧЕРНЫХ

+7 932 129-54-58

https://forms.amocrm.ru/rrmxzwz
mailto:mchernyh@profitbase.ru

